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ABSTRAK 

Ariwibowo, Moch Sigit. 2023. Prediksi Penjualan Smartphone Oppo Mengunakan 

Metode K-Nearest Neghtbor Untuk Mempermudah Penyediaan Stok Barang. Skripsi, 

Jurusan Tehnik Informatika Fakultas Sains dan Teknologi Universitas Nahdhotul Ulama 

Sunan Giri. Pembimbing utama Zakki Alawi, S.Kom,. M.M. dan pembimbing 

pendamping Denny Nurdiansyah, M.Si. 

 

Perkembangan teknologi dan komunikasi yang pesat telah mendorong penggunaan 

Smartphone dalam berbagai aspek kehidupan. Persaingan antara berbagai merek 

Smartphone, termasuk Oppo, semakin ketat dalam upaya mempertahankan pangsa pasar. 

Penjualan yang efektif menjadi kunci keberhasilan perusahaan dalam memperoleh 

penghasilan dan laba. Dalam konteks ini, prediksi penjualan memainkan peran penting 

dalam menyediakan stok barang dengan akurat.Penelitian ini bertujuan untuk 

memprediksi penjualan Smartphone Oppo di masa depan dengan menggunakan metode 

K-Nearest Neghbor (K-NN) dan menerapkan hasil prediksi tersebut untuk mempermudah 

penyediaan stok barang..Hasil penelitian ini mengindikasikan bahwa sistem prediksi 

penjualan Smartphone Oppo dengan menggunakan metode K-NN telah berhasil 

dikembangkan. Sistem ini membantu dalam merencanakan persediaan stok barang 

dengan baik dan sesuai dengan permintaan konsumen. Uji blackbox menunjukkan bahwa 

sistem telah berfungsi dengan baik dan sesuai harapan. Dari hasil uji dengan data uji yang 

digunakan, metode K-NN dengan parameter k-3 menghasilkan nilai sebesar 40% yang 

dihitung dengan menggunakan Mean Absolute Percentage Error (MAPE).Penelitian ini 

memiliki implikasi positif dalam membantu Sagita Multimedia, perusahaan elektronik 

yang bergerak di bidang perdagangan, untuk memprediksi penjualan Smartphone Oppo. 

Dengan adanya sistem prediksi yang akurat, Sagita Multimedia dapat melakukan 

perencanaan stok barang yang lebih baik dan mengurangi risiko kesalahan dalam 

pengambilan keputusan.  

 

Kata kunci : Prediksi, Smartphone OPPO, K-NN 

  



  

 

 

ABSTRACT 

Sigit Ariwibowo, Moch. 2023. "Sales Prediction of Oppo Smartphones Using the K-

Nearest Neghbor Method for Facilitating Stock Inventory Management." Undergraduate 

Thesis, Department of Informatics Engineering, Faculty of Science and Technology, 

Nahdhotul Ulama Sunan Giri University. Primary Supervisor: Zakki Alawi, S.Kom., 

M.M. and Co-Supervisor: Denny Nurdiansyah, M.Si 

 

The rapid development of technology and communication has encouraged the use of 

smartphones in various aspects of life. Competition between various Smartphone brands, 

including Oppo, is getting tougher in an effort to maintain market share. Effective sales 

are the key to the company's success in obtaining income and profits. In this context, sales 

prediction plays an important role in providing accurate stock. This study aims to predict 

future sales of Oppo Smartphones using the K-Nearest Neghbor (K-NN) method and 

apply the results of these predictions to facilitate the provision of stock. The results of this 

study indicate that the Oppo Smartphone sales prediction system using the K-NN method 

has been successfully developed. This system helps in planning inventory properly and in 

accordance with consumer demand. The black box test shows that the system is 

functioning properly and as expected. From the test results with the test data used, the K-

NN method with k-3 parameters produces a value of 40% which is calculated using the 

Mean Absolute Percentage Error (MAPE). This research has a positive influence in 

helping Sagita Multimedia, an electronics company engaged in trade sector, to predict 

sales of Oppo Smartphones. With an accurate prediction system, Sagita Multimedia can 

plan better inventory and reduce the risk of errors in decision making. 

Keywords: Prediction, Oppo Smartphone, K-NN 

 


